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Enterprise Europe Network

� Stort europeisk nettverknettverk av 

bedriftsrådgivere

� Del av Competitivness and Innovation    

Framework Program (CIP). 

European Commission
Enterprise and Industry

Framework Program (CIP). 

�EU-rådgivere tilstede lokalt

� Gir små og mellomstore bedrifter 

gratis tjenester.



Internasjonalt nettverk

40 land tilknyttet EU
600 partnere, 4000 rådgivere
Tilstede også i USA, Chile,
Russland, Kina m.fl.



Tjenester

1. Markedsrådgivning

2. Teknologirådgivning2. Teknologirådgivning

3. EU-programmer



Bodø

Narvik

Tromsø

Markedsrådgivning; EU/EØS
partnere, markeder og regleverk

Tilstede i hele landet
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Trondheim

Stavanger
Ås

Teknologirådgivning



1. Markedsrådgivning 

� Bistand til å jobbe på det europeiske markedet

Partnersøk Markedsadgang

Kurs,

Matchmaking

Kurs,
kompetanse-

moduler



Partnersøk - Sykkylven Stål AS

” Resultatet var en avtale som 
sparer oss for ca. 300.000 i året", 
forteller Tormod Strømmegjerde.

� Fant ny underleverandør
i EU.

� Fagtilbud: Utarbeidelse av 
bedriftsprofil. 



�Deltaker Mobile Nordic - produktet 118 
mobil for enklere mobilsøk.

� Mål for deltakelse: Samarb. 

Matchmaking - bedriftsmøteplasser

Mobile World Congress i Barcelona 2009 -
Møtebørs for IKT-bedrifter

� Mål for deltakelse: Samarb. 
distributører og mobiloperatører.

� Resultat: Avtale med 2 operatører + pris 
på messen for beste forbrukerprogram

�Fagtilbud: kulturberedskap + 
internasjonale avtaler



Markedsadgang

Veileder bedrifter med 
ulike problemer på EU-markedet.

Har bedriften utfordringer med 
regler, krav eller forpliktelser i det 
europeiske markedet?europeiske markedet?

Vi hjelper med for eksempel:

� Produktmerking - CE-merking
� Internasjonale kontrakter
� Konkurranseregler
� Momsforpliktelser



Eks. CE-merking

� Bedrift som har utviklet en ny type 
mobile stiger til bruk på bygg og båter.

� Skulle selges på EU-markedet.

� Skal og hvordan skal disse stigene CE-
merkes?

� Konklusjon: Trenger ikke merkes pga. 
de er mobile stiger.



2. Teknologirådgiving

• Teknologisøk i Europa

• Tilby bedriftens teknologi i 

Hvilke teknologibehov har din bedrift?

• Tilby bedriftens teknologi i 
Europa

Profilering av bedriftens løsninger i 
databaser

• Vi tilbyr råd og veiledning

Teknologigjennomgang av bedriften

www.bedriftieu.no/teknologi



�Innovasjonsmulighet =  konkurrere
på hjemmemarket for engelsk toast.

�Resultat = avtale med flere aktører. 

Rosenborg Bakeri AS

Eks partnersøk - teknologi 

�Utviklet produkt.

�Produktet resultat av strategisk 
planlegging og internasjonalt samarbeid. 

�Tilbyr nå produktet til 
sandwichprodusenter, hoteller, restauranter 
og matkjeder.



EU-programmer

� Via EØS-avtalen kan Norge delta i en rekke EU-programmer.

� Hvilke muligheter representerer de næringsrettede EU-programmene for 

bedriftene i regionen? 

� Hvordan kan bedriftene i regionen komme i posisjon?

�Jobber med de bedriftene som ikke har søkt EU-programmer, men som 

har kapasitet til å utnytte mulighetene.

�Fokus på strategisk satsning



EU-programmer – Eco-Innovation
�Prosjektet må benytte seg av en allerede bevist/kjent teknologi eller 

resultat, og målet er at dette i ettertiden skal videreføres og bli en 

kommersiell suksess. 

Prosjektet skal være markedsnært og ha bedriftsprofil.

•Innovasjon Norge er kontaktpunkt

•Info: www.bedriftieu.no

og http://ec.europa.eu/environment/eco-innovation/index_en.htm

•Eget søknadsskriverkurs i vår

•Forprosjektmidler



EU-programmer - Eurostars
� Eurostar = europeisk program som er spesielt rettet mot små og 

mellomstore forskningsintensive bedrifter.

�Norske bedrifter kan søke inn prosjekter innen teknologiske områder.

�Eurostar er prosjektstøtte innenfor Eureka og 7. rammeprogram – til 

innovative SMBer

�Minst to partnere; Markedsrettet prosjekt 

� Intro til markedet innen 2 år etter prosjektslutt



Muligheter for bedrifter
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• Forskningsintensive bedrifter

Themes (Cooperation)
• Høy-tekn, forskningsintensive
bedrifter

• Def. temaer for utlysningen
(top-down)
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Tid frem til kommersialisering

• Forskningsintensive bedrifter
• Bottom-up

Research for the benefit
of SMEs (Capacities)
• Support SMEs outsourcing research activities
• Bottom-up

CIP – Eco-innovation

• Def. Temaer

• Markedsintroduksjon for 
miljøinnovasjoner 



Kompetansemoduler og bedriftseksempler
� EU-søknadskurs 2009:

Knut Hornes utviklingssjef i Powel:

”Deltakelsen i kurset kan øke 

sjansen for at Powels søknad blir 

innvilget.” 

�Joma International – deltaker �Joma International – deltaker 

på EU-søknadsutviklingskurs –

Levert søknad til Eurostars.

� EU-søknadskurs 2010:

�Eco Innovation:

utlysning april 2010

�Eurostars, 7. rammeprogram



Internasjonal vekst via EU-tjenester

EU tjenester kan bidra til at dere kan få tilgang til:
• Nye partnere
• Ny teknologi
• Ny informasjon/kunnskap• Ny informasjon/kunnskap
• Bistand med markedsadgang
• FoU-utvikling



Kontakt og informasjon

Sølvi Silset, Innovasjon Norge –
Solvi.silset@innovasjonnorge.noSolvi.silset@innovasjonnorge.no

Lena Pedersen, Innovasjon Norge-
Lena.Pedersen@innovasjonnorge.no

www.bedriftieu.no


